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	• Bengkel penyelenggaraan kenderaan tetap.


• Pembekal alat ganti Van Hiace.


• Platform logistik/e-dagang.


• Syarikat insurans & roadtax.


	• Penghantaran barangan pintu ke pintu.


• Penjadualan penghantaran yang dioptimumkan.


• Penyelenggaraan berkala kenderaan (bulanan).


• Pengurusan pesanan pelanggan.
	• Ketepatan Masa: Sistem jadual yang mengurangkan kelewatan.


• Profesionalisme: Pemandu terlatih mengendalikan barang sensitif.


• Kebolehpercayaan: Kenderaan sentiasa 'roadworthy' (selamat).


• Operasi 24 jam/7 hari.
	• Khidmat pelanggan melalui WhatsApp/Telefon.


• Jaminan keselamatan barangan.


• Maklum balas selepas penghantaran.


• Harga kompetitif untuk pelanggan tetap.
	• Syarikat PKS (SME) yang memerlukan pengangkutan.


• Perniagaan barangan sensitif/mudah pecah.


• Individu untuk penghantaran barang besar.


• Kilang atau vendor di sekitar Selangor/Lembah Klang.

	Key Resources (Sumber Utama)
	
	Channels (Saluran)
	
	

	• kenderaan (Van Hiace).


• Pemandu berlesen & mahir.


• Modal sendiri.


• Lesen perniagaan SSM yang sah.
	
	• Hebahan mulut ke mulut (Referral).


• Pemasaran media sosial.


• Kad perniagaan & Sticker kenderaan.


• Platform carian perkhidmatan logistik.
	
	



