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1. Segment Pelanggan:
    - Pelanggan sekitar (pekerja, pelajar, warga emas,keluarga)
    - Pencinta laksa & Bihun Sup.

2. Tawaran Nilai:
- Laksa & Bihun sup. Ada juga tambahan menu lain ABC & Laicikang. Harga affordable (RM6-RM8)
    - Lokasi strategik (depan kedai)

3. Saluran:
    - Jualan langsung (depan kedai, tepi jalan)
    - Online (WhatsApp,TikTok)

4. Hubungan Pelanggan:
    - Promosi spesial untuk pelanggan setia
    - Feedback langsung via WhatsApp

5. Sumber Utama:
    - Jualan laksa
    - Delivery (charge extra RM2-RM3)

6. Aktiviti Utama:
    - Bahan masakan 
    - Peralatan masak & counter jualan

7. Aktiviti Utama:
    - Masak laksa & bihun sup  setiap hari.
    - Promosi via WhatsApp/status

8. Rakan Kerjasama Utama:
    - Supplier bahan masakan
    - GrabFood (kalau nak delivery)

9. Struktur Kos:
    - Bahan masakan (RM300-RM500/hari)
    - Kos penghantaran
