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1. MAKLUMAT PERNIAGAAN 

Nama Perniagaan Nurhanidah binti Jamel 

Jenis Perniagaan Pemilikan Tunggal 

Bidang Perniagaan Perkhidmatan Jahitan Pakaian 

Alamat Operasi K 36 Pekan Simpang Ampat,02700 Simpang 
Ampat,Perlis 

Tarikh Mula Operasi 1 September 2016 

No. Pendaftaran (SSM) 2016032612226(RA0042681-H) 

Nama Pemilik / Rakan Kongsi Nurhanidah binti Jamel 

 

2. RINGKASAN PERNIAGAAN 
 

Perniagaan Nurhanidah binti Jamel merupakan sebuah perniagaan milikan tunggal yang 

didaftarkan pada 5 September 2016.Perniagaan ini menyediakan perkhidmatan jahitan pakaian 

kepada wanita,lelaki dan kanak-kanak.Premis perniagaan ini beralamat di K 36 Pekan Simpang 

Ampat,02700 Simpang Ampat,Perlis. Objektif utama adalah untuk menjana pendapatan yang 

lebih stabil,menarik pelanggan serta mengembangkan operasi perkhidmatan dengan lebih 

baik.Dengan mendapat sokongan pembiayaan daripada Bank Rakyat,perniagaan ini dapat 

berpotensi untuk berkembang dengan lebih maju. 

 

3. PRODUK / PERKHIDMATAN 

Produk / Perkhidmatan Penerangan Ringkas Harga (RM) 

Baju melayu/slack/kurta Sehelai/sepasang RM50 dan keatas 

Baju 
kurung/blause/skirt/slack 

Sehelai/sepasang RM35 dan keatas 

Baju pengantin Tempahan khas RM150 dan keatas 

Ubah suai (oter ) Tempahan segera RM15 dan keatas 

 

Kelebihan Produk / Perkhidmatan: 

• Jahitan kemas dan mengikut ukuran pelanggan  

• Harga mampu milik  

• Boleh ubah suai(oter) dengan cepat  

• Layanan mesra 



   

4. ANALISIS PASARAN 

Sasaran Pelanggan 
Penduduk setempat,individu,keluarga,pelanggan majlis 
khas(kenduri) 

Tahap Permintaan Pasaran Permintaan perkhidmatan pakaian adalah tinggi sepanjang 
musim perayaan dan keramaian(kenduri) sepanjang 
tahun.Hari biasa juga mendapat permintaan yang tinggi. 

Pesaing Utama Penjual pakaian readymade,peniaga pasar malam dan pasar 
tani serta tukang jahit yang menawarkan harga yang lebih 
murah. 

Kelebihan Kompetitif • Harga mampu milik 

• Jahitan kemas dan mengikut kehendak pelanggan 

• Layanan mesra 

• Perkhidmatan penghantaran 
 

 

5. STRATEGI PEMASARAN 

Strategi pemasaran dijalankan melalui media sosial seperti Facebook, WhatsApp, 

Instagram, tiktok, promosi dari saudara mara dan kawan terdekat serta menawarkan pakej harga 

diskaun bagi pelanggan tetap. 

 

6. OPERASI PERNIAGAAN 

Lokasi Operasi  Di rumah ( bengkel ) 

Waktu Operasi  9.00 pagi – 6.00 petang 

Pembekal / Sumber Utama  Kedai kain,kedai alatan menjahit,mesin jahit. 

Proses Operasi Ringkas Proses Operasi:  

Tempahan → mengambil ukuran membuat pola 
mengunting fabrik menjahit kekemasan 
penghantaran/ambil sendiri 

 

7. PENGURUSAN & TENAGA KERJA 

Pemilik bertanggungjawab ke atas pengurusan keseluruhan perniagaan dan dibantu oleh rakan 

dalam bidang yang sama sekiranya mendapat tempahan secara pukal yang banyak. 

 

 

 



   

 

8. KEWANGAN (ANGGARAN RINGKAS) 

- Kos Permulaan: RM 

• Mesin dan peralatan 15,000   

• Api/air/pengangkutan/lain-lain 300 

  

Jumlah Kos Permulaan (RM) 15,300 

Anggaran Jualan Bulanan (RM) 2,400 

Kos Operasi  350 

Untung Kasar Bulanan (RM) 2,050 
 

 

9. RISIKO & LANGKAH KAWALAN 

Risiko utama adalah dalam industri jahitan dan pakaian itu sendiri adalah persaingan dari segi 

harga dan kualiti terutama peniaga pasar malam dan pasar sehari yang menjual pakaian 

readymade dengan harga yang murah. 

Langkah kawalan yang diambil adalah dengan memberikan kualiti yang lebih baik mengikut 

kehendak pelanggan dari segi fabrik,citarasa fesyen dan harga yang berpatutan serta diskaun 

untuk pelanggan tetap dan mengekalkan kualiti jahitan yang kemas. 

10 PENUTUP 

Perniagaan Nurhanidah binti Jamel mempunyai potensi untuk berkembang berdasarkan 

permintaan perkhidmatan pakaian semakin meningkat di kalangan masyarakat terutamanya 

penjawat awam seperti guru-guru yang sentiasa menempah untuk majlis-majlis tertentu. 

Dengan sokongan dana daripada Bank Rakyat,perniagaan ini dijangka mampu memberi 

pulangan yang baik dan stabil serta dapat meningkatkan lagi taraf ekonomi dalam perniagaan 

ini. 


