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NAMA PERNIAGAAN:
EZ AUTOSTYLE

BIDANG PERNIAGAAN:
JUALAN RETAIL & PEMBEKAL AKSESORI KERETA 

NAMA PEMILIK:
MAZLINDAH BINTI BINAMIN

NO. KAD PENGENALAN:
820617-12-5596

ALAMAT OPERASI: 
LOT NO. 7i, TINGKAT BAWAH, BLOK B, WISMA MUIS, 88100 KOTA KINABALU, SABAH.

TARIKH: 
1 JANUARI 2021
	
1. MAKLUMAT PERNIAGAAN
	Nama Perniagaan
	Ez AutoStyle

	Jenis Perniagaan
	Pemilikan Tunggal

	Bidang Perniagaan
	Jualan Retail & Pembekal Aksesori Kereta & Alatganti Gitar

	Alamat Operasi
	Lot No. 7i, Tingkat Bawah, Blok B, Wisma MUIS, 88100 Koa Kinabalu, Sabah.

	Tarikh Mula Operasi
	1 Januari 2021

	No. Pendaftaran (SSM)
	820617125599

	Nama Pemilik / Rakan Kongsi
	Mazlindah Binti Binamin



2. RINGKASAN PERNIAGAAN

Perniagaan ini dijalankan sebagai reseller aksesori kereta yang menawarkan produk praktikal, mampu milik dan berkualiti kepada pemilik kenderaan persendirian. Fokus utama ialah kepuasan pelanggan, kualiti produk dan servis yang konsisten

Matlamat perniagaan:
•Jangka pendek: Jualan stabil & pelanggan repeat
•Jangka sederhana: Kembangkan pasaran & jenama
•Jangka panjang: Mewujudkan jenama sendiri dan rangkaian cawangan/reseller
3. PRODUK / PERKHIDMATAN
	Produk / Perkhidmatan
	Penerangan Ringkas
	Harga (RM)

	Aksesori dalaman & luaran kereta
	Contoh : Lampu Hiasan LED, Sticker, Emblem dll.
	RM120- RM89

	Alat ganti alatan muzik gitar
	Contoh : String Gitar, Tuner, dll.
	RM10 - RM35

	Aksesori keselamatan, penjagaan & kemudahan
	Contoh : Sticker Remover,  Tyre Wax,  Reverse Sensor, dlll.
	RM10 - RM65

	Lain-lain aksesori & produk kesihatan viral
	Contoh : Teh Sanna, Tasbih Digital, Peniti Tudung, Kipas Mini, Powerbank, Kabel Usb, dll.
	RM10 - RM39

	Khidmat nasihat produk & after-sales support
	Contoh : Penerangan tentang cara pemasangan, & penjagaan produk.
	Tiada bayaran dikenakan.



Kelebihan Produk / Perkhidmatan:
· Kos operasi rendah
· Fleksibel & mudah dikembangkan
· Permintaan pasaran berterusan
· Stok sedia ada (ready stock) & penghantaran terus kepada pelanggan
4. ANALISIS PASARAN
	Sasaran Pelanggan
	• Pemilik kereta persendirian
• Pemandu e-hailing
• Pelanggan bengkel & pusat servis automotif
• Pemain busker, kelab yang memerlukan alat ganti 

	Tahap Permintaan Pasaran
	Permintaan terhadap perkhidmatan katering adalah tinggi dan konsisten sepanjang tahun terutamanya bagi majlis dan acara komuniti

	Pesaing Utama
	Retailer aksesori kereta, 

	Kelebihan Kompetitif
	· Harga kompetitif
· Kualiti produk konsisten
· Servis mesra pelanggan



5. STRATEGI PEMASARAN
• Kawasan perumahan padat / bandar satelit
• Berhampiran bengkel, car wash & car detailing
•Jualan online: WhatsApp, marketplace & media sosial.

6. OPERASI PERNIAGAAN
	Lokasi Operasi
	Jualan dari rumah (online) & vendor

	Waktu Operasi
	9.00am - 6.00pm setiap hari

	Pembekal / Sumber Utama
	Pemborong china, Shopee, Tiktok

	Proses Operasi Ringkas
	Proses Operasi: 
• Tempahan → Bayaran diterima secara online → Penyediaan → Pembungkusan → Penghantaran melalui perkhidmatan e-hailing
• Tempahan → Penyediaan → Pembungkusan →  Penghantaran/COD →  Bayaran diterima 



7. PENGURUSAN & TENAGA KERJA
Pemilik bertanggungjawab ke atas pengurusan keseluruhan perniagaan dan dibantu oleh pasangan.

8. KEWANGAN (ANGGARAN RINGKAS)
	- Kos Permulaan:
	RM

	· Rak penyimpanan 
	(sedia ada)

	· Stok awal 
	1,000

	· Lesen & Lain-lain (RM)
	80

	Jumlah Kos Permulaan (RM)
	1,280

	Anggaran Jualan Bulanan (RM)
	2,000

	Kos Operasi 
	120

	Untung Kasar Bulanan (RM)
	800






[bookmark: _GoBack]9. Perancangan Masa Depan
•0–6 bulan:
Kukuhkan SOP, QC & produk laris
Tingkatkan jualan online
•6–18 bulan:
Buka cawangan kecil / pickup point
Kerjasama strategik dengan bengkel
•2–5 tahun:
Bangunkan jenama aksesori sendiri
Wujudkan sistem & rangkaian reseller

10. RISIKO & LANGKAH KAWALAN
•Risiko produk rosak → QC & pembekal konsisten
•Persaingan → fokus servis & kepercayaan pelanggan

11 PENUTUP

Perniagaan reseller aksesori kereta mempunyai potensi tinggi untuk berkembang secara berperingkat dengan perancangan rapi, kawalan kualiti dan strategi jangka panjang yang jelas.
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