	RANCANGAN PERNIAGAAN

PASAR HARIAN 

NAMA : AMIRUDDIN BIN ISMAIL

JENIS PERNIAGAAN : JUALAN BAHAN MENTAH(SAYUR-SAYURAN&BUAH-BUAHAN),RACUN SERANGGA,UBATAN TRADISIONAL

ALAMAT PERNIAGAAN : DAERAH MARANG,KUALA TERENGGANU DAN KUALA BERANG

TARIKH MULA OPERASI : DISEMBER 2018




2. Objektif  Perniagaan
· Menyediakan barangan segar dengan harga berpatutan
· Memudahkan penduduk setempat mendapatkan keperluan harian
· Menjana keuntungan stabil dalam tempoh 6-12 bulan

3. Produk dan Perkhidmatan
Produk dijual:
· Sayur-sayuran segar (labu kuning,halia,lengkuas,kunyit)
· Buah-buahan (nanas)
· Ubat-ubatan tradisional (kapsul kulim,buah kulim,minyak panas,kopi herba)
· Racun serangga (racun tikus,semut,lalat,cicak)

4. Sasaran Pelanggan
· Penduduk setempat
· Peniaga kecil (kedai makan)
· Suri rumah dan pekerja

5. Strategi Pemasaran
· Promosi melalui media social (Facebook,WhatsApp,TikTok)
· Diskaun pembelian pukal

6. Lokasi Perniagaan
· Tapak pasar harian dan malam
· Dekat jalan utama

7. Operasi Perniagaan 
· Waktu operasi : 6:00 pagi – 12:00 tengah hari
· Bilangan pekerja : 1 orang
· Sumber bekalan : Pemborong pasar borong dan pembekal tunggal

8. Anggaran Kos Permulaan
	PERKARA
	KOS (RM)

	
	

	Stok awal
	 3,500

	Peralatan (meja,kanopi)
	1,000

	Lesen & permit
	200

	
	

	JUMLAH
	4,700



9. Anggaran Pendapatan 
· Jualan harian : RM100 - RM500
· Keuntungan bersih : RM 50 – RM 150 sehari

10. Risiko dan Cabaran 
· Persaingan dengan peniaga lain
· Barang rosak (tidak tahan lama)
· Cuaca (hujan/panas)
· Perubahan harga pemborong

11. Perniagaan pasar harian mempunyai potensi tinggi kerana permintaan berterusan terhadap barangan segar. Dengan pengurusan yang baik dan strategi pemasaran yang berkesan,perniagaan ini mampu berkembang dan memberi keuntungan jangka panjang.

