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NAMA PERNIAGAAN:
LIZA LOVE NIAGA ENTERPRISE

BIDANG PERNIAGAAN:
PENYEDIAAN MAKANAN KUIH FROZEN
NAMA PEMILIK:
NORLIZA BINTI AZMI

NO. KAD PENGENALAN:
860203385490

ALAMAT OPERASI: 
NO89A, KAMPUNG AIR KUNING,34000 TAIPING, PERAK

TARIKH: 
1 JANUARI 2026
	

1. MAKLUMAT PERNIAGAAN
	Perkara
	Maklumat

	Nama Perniagaan
	LIZA LOVE NIAGA ENTERPRISE

	Jenis Perniagaan
	Pemilikan Tunggal

	Bidang Perniagaan
	Pengeluaran Makanan

	Alamat Operasi
	NO89A, KAMPUNG AIR KUNING,34000 TAIPING, PERAK

	Tarikh Mula Operasi
	1 Januari 2018

	No. Pendaftaran (SSM)
	

	Nama Pemilik
	NORLIZA BINTI AZMI



2. RINGKASAN PERNIAGAAN
LIZA LOVE NIAGA ENTERPRISE merupakan sebuah perniagaan kecil yang beroperasi dari rumah dengan menghasilkan produk makanan seperti karipap goreng, tortilla, kerepek dan kuih frozen. Produk ini dipasarkan kepada kedai runcit, gerai makanan serta pelanggan individu di kawasan sekitar.
Perniagaan ini memberi fokus kepada produk homemade yang berkualiti, harga berpatutan serta bekalan yang konsisten. Objektif utama adalah untuk meningkatkan jualan dan mencapai keuntungan sekitar RM800 hingga RM1,000 sebulan dalam tempoh 6 bulan pertama operasi.
Dengan strategi pemasaran yang sesuai serta sokongan pembiayaan daripada TEKUN atau SME Corp, perniagaan ini berpotensi untuk berkembang dan menambah rangkaian pelanggan termasuk ejen dan reseller.

3. PRODUK / PERKHIDMATAN
	Produk / Perkhidmatan
	Penerangan Ringkas
	Harga (RM)

	Karipap Goreng
	Segar & frozen
	RM0.80 – RM1.50 / pcs

	Tortilla
	Sedia dimakan / frozen
	RM5 – RM10

	Kerepek
	Pelbagai jenis
	RM3 – RM8

	Kuih Frozen
	Pelbagai kuih tradisional
	RM10 – RM20


Kelebihan Produk / Perkhidmatan:
• Produk homemade berkualiti
• Harga kompetitif
• Bekalan konsisten
• Sesuai untuk borong & runcit
• Mudah disediakan (produk frozen)

4. ANALISIS PASARAN
	Perkara
	Penerangan

	Sasaran Pelanggan
	Kedai runcit, gerai makanan, ejen/reseller, pengguna individu

	Tahap Permintaan Pasaran
	Tinggi kerana permintaan makanan ringan & frozen semakin meningkat

	Pesaing Utama
	Pengusaha makanan kecil & produk frozen tempatan

	Kelebihan Kompetitif
	• Produk homemade 
• Harga berpatutan 
• Fleksibel kuantiti tempahan



5. STRATEGI PEMASARAN
Strategi pemasaran dijalankan melalui:
· Promosi WhatsApp & media sosial 
· Sistem tempahan (pre-order) 
· Tawaran pakej/bundle 
· Pelantikan ejen & reseller 
· Penghantaran terus ke kedai 

6. OPERASI PERNIAGAAN
	Perkara
	Maklumat

	Lokasi Operasi
	Rumah (Home-Based)

	Waktu Operasi
	Fleksibel mengikut tempahan

	Pembekal / Sumber
	Pasar borong & pembekal tempatan

	Proses Operasi
	Tempahan → Penyediaan → Pengeluaran → Pembungkusan → Penghantaran



7. PENGURUSAN & TENAGA KERJA
Pemilik bertanggungjawab ke atas keseluruhan operasi termasuk pembelian bahan mentah, pengeluaran produk dan pengurusan kewangan. Perniagaan ini dibantu oleh pembantu sambilan sekiranya jumlah tempahan meningkat.

8. KEWANGAN (ANGGARAN RINGKAS)
Kos Permulaan:
	Perkara
	RM

	Peralatan dapur
	3,000

	Bahan mentah awal
	1,000

	Pembungkusan
	300

	Modal pusingan
	700

	Jumlah
	5,000



Unjuran Jualan (6 Bulan):
	Bulan
	Jualan (RM)

	1
	1,430

	2
	1,700

	3
	2,000

	4
	2,500

	5
	2,300

	6
	2,800



Anggaran Perbelanjaan Bulanan:
	Komponen
	Peratus

	Bahan mentah
	50%

	Pembungkusan
	10%

	Pengangkutan
	10%

	Utiliti
	5%

	Lain-lain
	5%

	Jumlah kos
	±70%



Unjuran Untung Rugi:
	Bulan
	Jualan
	Kos
	Untung

	1
	1,430
	1,000
	430

	2
	1,700
	1,190
	510

	3
	2,000
	1,400
	600

	4
	2,500
	1,750
	750

	5
	2,300
	1,610
	690

	6
	2,800
	1,960
	840




Aliran Tunai (Cash Flow):
	Bulan
	Masuk
	Keluar
	Baki

	1
	1,430
	1,000
	430

	2
	1,700
	1,190
	510

	3
	2,000
	1,400
	600

	4
	2,500
	1,750
	750

	5
	2,300
	1,610
	690

	6
	2,800
	1,960
	840



9. RISIKO & LANGKAH KAWALAN
Risiko utama termasuk kenaikan harga bahan mentah, persaingan dan kapasiti pengeluaran terhad.
Langkah kawalan:
· Membeli bahan secara borong untuk jimat kos 
· Melantik ejen untuk tingkatkan jualan 
· Mengawal kualiti produk 
· Menambah tenaga kerja apabila perlu 

10. PENUTUP
LIZA LOVE NIAGA ENTERPRISE mempunyai potensi besar untuk berkembang kerana permintaan tinggi terhadap makanan ringan dan produk frozen. Dengan kos operasi yang rendah serta strategi pemasaran yang berkesan, sasaran keuntungan RM800 hingga RM1,000 sebulan adalah realistik.
Dengan sokongan pembiayaan daripada TEKUN atau SME Corp, perniagaan ini mampu berkembang dengan lebih cepat melalui peningkatan kapasiti pengeluaran dan rangkaian pemasaran.
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